合肥宸桐健康管理有限公司招聘简章
标题：【合肥・高薪】康希诺核心疫苗销售代表，能力即薪资上限！

疫苗销售代表（全省区域）
职位描述

【岗位核心】

负责合肥市辖区内各区县 CDC 和POV疫苗产品销售与售后服务，高效客观专业传递产品关键信息 ，维护公司和产品品牌形象。

【主要职责】

1.推进区县 CDC 销售回款，确保核心产品业务推广目标达成；

2.按要求拜访目标客户，独立组织完成POV 学术推广活动，演讲推广产品，达成目标；执行公司各项市场学术活动，项目；

3. 收集汇总所辖区域关键客户信息，建立和维护良好的客情关系；

4. 及时收集市场信息，准确执行业务计划，及时向地区经理汇报工作进展和市场状况；

5. 收到不良反应报告，及时收集完整信息并报告给地区经理启动处理流程，维护公司品牌形象；

6. 必须遵守国家法律法规和公司要求

【管理职能】

协助制定订单与回款计划，保障销售目标达成；

按品牌推广计划，组织区域内学术活动与项目执行。

任职要求

学历：专科及以上学历，预防医学、公共卫生、药学、生物制药工程等相关专业优先；

经验：1-3 年零售，快速消费品，奶粉，OTC，疫苗等销售经验，重新上岗再就业的宝妈等愿意为中国宝宝接种上最优质疫苗奋斗者；

技能：具备优秀的沟通与演讲能力、区域管理能力，熟练使用 Office 办公软件；

特质：诚实守信，勤奋踏实，愿意持续学习，执行力强，有一定抗压能力。

薪资福利

薪资结构：底薪 + 高额提成 + 绩效奖金 + 各类补贴，上不封顶，能力越强薪资越高；

躺平混基本收入的绕行，热爱销售工作，把康希诺提供的创新，优质，可及的疫苗推广给每一个安徽的宝宝。

背靠康希诺生物（国内疫苗龙头，A+H 股上市），产品竞争力强，职业发展空间广阔。
